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เรื่อง ทำ แผนธุรกิจสำ หรับธุรกิจที่มีอยูแลวหรือธุรกิจใหม           
แสดงแรงจูงใจและทักษะที่จะเปนผูเลี้ยงตนเองไดอยางประหยัด                         

ปลูกฝงความฉลาดเฉลียวและความสนใจดานอาชีพที่มีลักษณะเฉพาะตน

เกิดการรับรูวิธีแกปญหาในทางบวก รวมถึงนําไปปฏิบัติและประเมินวิธีเหลานั้นได                          

9-11 ป

การทําแผนธุรกิจใหสมบูรณ            

ทําแผนธุรกิจสําหรับธุรกิจที่มีอยูแลวหรือธุรกิจใหม           

45 นาที    
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ผลที่คาดวาจะไดรับ: 
ตัวชี้วัด:  
สาระการเรียนรู:  

กลุมอายุ:  
หัวขอหลัก:  
บทเรียน:  
เวลาที่ใชในการสอน: 

บทเรียนดานการเรียนรู 

บทที่ 28

วัตถุประสงคในการเรียนรู  :       
 1. เด็กสามารถใหคําจํากัดความคําเหลานี้คือ รายได, รายจาย, กําไร, ได   

 2. เด็กสามารถทําแผนการธุรกิจที่สมบูรณได      

อุปกรณการสอนที่ตองใช:                                                                    
 1. สมุดบันทึก

 2. เครื่องเขียน

 3. ใบงานการทําแผนธุรกิจ หรือกระดาษ

 4. สิ่งของเล็ก ๆ (เชนกอนหินเล็ก ๆ ลูกปด, เมล็ดถั่ว ฯลฯ) ไวใหเด็ก ๆ นับครูตองมีของมากพอท่ีเด็กจะ

  มีไดคนละหน่ึงกํามือ    

 5. หากมเีครือ่งถายเอกสาร ใหเตรยีม “ในงานทําแผนธรุกจิ” แจกใหเดก็ ๆ  ทกุคน (ในตอนทายของการเขียน) 

  หากไมมีเครื่องถายเอกสาร เด็กแตละคนจะตองมีกระดาษเปลาคนละแผน และเครื่องเขียนเพื่อจด

  คําถามตาง ๆ ไว  
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 การนําเขาสูบทเรียน: 
 

  ครูอธิบายโจทยปญหาทายคําที่ครูเขียนไวบนกระดาน ครูพูดกับเด็ก ๆ วา “โจทยปญหาน้ีบอกให

 เดก็ทาํคณติศาสตรงาย ๆ เพ่ือจะบอกจาํนวนของรายได, รายจาย, และกําไร, เดก็ ๆ บางคนอาจไมคุนเคย

 กับคําเหลานี้  หากใครเปนเชนนี้ ก็จะตองคุยกับเพื่อนคนอื่น ๆ ในหองเรียน เพื่อจะรูวาคําเหลาน้ี

 หมายความวาอะไร” ครูขอใหเด็ก ๆ ผูเชี่ยวชาญยกมือขึ้นเพื่อเพื่อนคนอื่นจะไดรูจักวามีใครบาง ครูบอก

 กับเด็กวาหามมาปรึกษาครู เพราะเด็ก ๆ จะตองทํางานกับเพื่อน ๆ เพื่อจะชวยกันแกโจทยปญหาน้ัน 

 ครปูลอยใหเดก็ ๆ  พดูคยุกนัจนไดคาํตอบสาํหรับปญหานัน้ เมือ่เดก็พรอมครขูอใหบอกคาํตอบของตวัเอง 

 ครูตองใหเด็ก ๆ ตอบคําตอบที่ถูกตองโดยใชมาตรเงินของทองถิ่น แลวถามเด็กวา รายได, รายจาย,

 กําไร, หมายความวาอยางไร ? เด็กควรจะสรุปลงที่คําจํากัดความเหลาน้ี คือ 

   รายได :  เงินที่เขามาจากธุรกิจ

   รายจาย  :  เงินที่จายออกไปเพื่อดําเนินธุรกิจ    

   กําไร  : รายไดที่หักออกจากรายจาย  

  ครูขอใหเด็ก ๆ จดคําจํากัดความเหลาน้ีลงบนกระดาษและเก็บรักษาไว เพราะเราจะตองการใช

อางอิงอีกในชวงกิจกรรมทําแผนธุรกิจ

 กิจกรรมการเรียนการสอน:
 ครูพูดวา : “ในบทตอไปอีก 2-3 บท เด็ก ๆ จะตองทําแผนธุรกิจใหเสร็จสมบูรณเปนแผนสําหรับธุรกิจ

 ที่คิดขึ้นใหมหรือเปนธุรกิจที่เด็ก ๆ กําลังดําเนินอยู แผนธุรกิจจะชวยใหเด็ก ๆ รูวาธุรกิจใหมนี้จะทําเงิน

 ไดจริง ๆ หรือไม และยังจะชวยใหเราตรวจสอบธุรกิจที่เปนอยูในปจจุบัน เพื่อดูวาจะปรับปรุงใหดีขึ้น

 อยางไร แผนธุรกิจที่เราจะทําเกี่ยวของกับการตอบคําถามชุดหน่ึงซึ่งเกี่ยวของกับ 4 ดานของธุรกิจซึ่ง

 เด็ก ๆ ไดเรียนรูไปแลว คือ ผลิตภัณฑ/บริการ ตลาด การขาย/การสงเสริม และการเงิน” มีคําถามอื่น

 อีกสองสามคําถามท่ีเกี่ยวของกับเบื้องหลังธุรกิจของเรา และสําคัญที่สุดก็คือ เด็ก ๆ คิดวาพระเจา

 ทรงมองเห็นธุรกิจของเราเปนอยางไร

ขั้นตอนการเรียนการสอน:

สิ่งที่ผูสอนตองเตรียม:  
 1. อานและทําความเขาใจบทเรียนทั้งบท

 2. เตรียมอุปกรณการสอนท่ีตองใช

 3. เขยีนโจทยปญหาทายคําตอไปน้ีไวบนกระดาน “ จอหน (หรอืใสชือ่ท่ีเหมาะกับทองถ่ิน) ดาํเนินธรุกจิ

  ซอมจกัรยาน สปัดาหทีแ่ลวเขาไดเงนิ 100 บาท (ใชจาํนวนเงนิทีเ่หมาะสมตามอตัราเงนิของทองถิน่) 

  จากการซอมจักรยาน จอหนใชเงินไป 10 บาท (ใชจํานวนเงินท่ีเหมาะสมในอัตราเงินของทองถิ่น) 

  เพื่อซื้ออะไหลสําหรับซอมจักรยาน ครูบอกจํานวนเงินท่ีเปนรายได, รายจาย, และกําไร,ของจอหน”
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 เมื่อมาถึงจุดนี้ ใหครูแจกเอกสาร “ใบงานการทําแผนธุรกิจ” และอานคําถามท้ังหมดไปพรอมกับเด็ก ๆ  

 หรือ บอกใหนัเด็กจดคําถามตามคําบอก และใหเด็กเขียนลงในกระดาษของตนเอง เมื่อครูอานคําถาม

 แตละคําถามออกเสียงดัง ครูอธิบายไปดวยถึงแงมุมที่อาจจะสับสน (เชนคําวา การแขงขัน) ใหเด็ก ๆ 

 เขาใจ 

  จากนั้นบอกใหเด็ก ๆ ทราบวา เขาจะตองเลือกธุรกิจอยางหน่ึงมาทําแผน อาจจะเปนธุรกิจที่เขา 

 (หรือคนในครอบครัว) กําลังทําอยู หรืออาจจะเปนธุรกิจใหม ซึ่งเปนความคิดใหมที่เกิดขึ้นเมื่อไปเดินชม

 ธุรกิจตาง ๆ ครูบอกเด็ก ๆวา เด็กๆ มีเวลาท่ีจะทําแผนธุรกิจในวันน้ีในเวลาท่ีเหลือ และอีกครั้งหน่ึงใน

 ชัว่โมงเรยีนครัง้หนา ครบูอกเดก็ ๆ  ใหรูดวยวาเขาจะตองทาํการบานใหเสรจ็กอนมาถงึชัว่โมงหนา คาํถาม

 หรับเปนการบาน คือ

  1) ใครคือคูแขง ? 

  2) คนอื่นคิดราคาเทาไหร ?

  และตอบคําถามเร่ืองการเงินบางคําถาม เขาอาจจะตองไปเยี่ยมธุรกิจบางแหงเพื่อจะเรียนรูวาเขา

 คดิราคาเทาไหร หรอืเพ่ือไปถามคําถาม เตอืนเดก็ ๆ  ไมใหลมืวาคาํจาํกดัความของคําวารายได, รายจาย, 

 กําไร, เพื่อจะตอบคําถามเร่ืองการเงินสําหรับสองคําถามแรก

  หลังจากน้ีครใูหเวลาเด็ก ๆ ทาํแผนธรุกจิของตวัเอง ขณะทีเ่ดก็ ๆ ทาํงาน ครเูดนิไปดูเดก็ ๆ แตละคน

 ใหตอบคําถามตาง ๆ และหนุนใจใหเขาตอบทุกขออยางใชความคิดและละเอียดรอบครอบ เด็กบางคน

 อาจพบวายากท่ีจะใหรายละเอียดไดมากพอ ครูอาจจะใชวิธีทําคาํถามบางขอเนนตัวอยางบนกระดาน 

 เชน เขียนคําตอบสองแบบไวดังนี้   

  1) ขายผัก   

  2) ฉันอยากขายมะเขือเทศ มันฝรั่ง และขาวโพด (หรือผักอยางอื่นท่ีมีในทองถิ่น )

  ครูถามเด็กวา : “คําตอบไหนดีกวา เพราะอะไร ?” เด็ก ๆ ควรเลือกวาคําตอบ “ขอที่2” ดีกวา เพราะ

 ใหขอมูลมากกวา เขาควรพยายามจะใหรายละเอียดทํานองเดียวกันน้ีในงานของเขา สําหรับเด็กใน

 ชั้นเรียนคนอื่น อาจจะทํางานช้ินนี้ไดยากสําหรับเขา ครูอาจอนุญาตใหใสรายละเอียดนอยลงและ

 ยอมใหตอบคําถามนอยลงก็ไดตามที่ครูเห็นเหมาะสม 

 การสรุปบทเรียน:  
  

  ครูเนนยํ้ากับเด็ก ๆ วาไมใหลืมวาเขาจะตองคนควาเร่ืองภูมิหลังของธุรกิจของเขากอนท่ีจะมา

 เขาเรียนครั้งหนา ครูบอกเด็กดวยวาหากในระหวางที่ดําเนินการทําแผนธุรกิจไปหากเขาไดคนพบวา

 ความคิดเรื่องธุรกิจของเขาไมใชความคิดท่ีดีก็ไมเปนไร เพราะเหตุผลสวนหน่ึงของการตองการก็เพื่อ

 เปนการเรียนรูเทานั้นเอง



4

 กิจกรรมเสริม: 
 

 ในงานแผนธุรกิจ      

 ก ธุรกิจของเรา :  

  1) อธิบายความคิดใหม หรือธุรกิจที่ทําอยูในปจจุบัน          

  2) หากน้ีเปนธุรกิจที่ดําเนินอยูแลว 

   - กิจการกําลังเปนอยางไร ? 

   - สภาพปจจุบันเปนอยางไร ? 

   - เปาหมายในอนาคตคืออะไร ?

  3) หากน้ีเปนธุรกิจใหม 

   - จําเปนที่จะตองไปหาความรูพิเศษเพื่อจะทําหรือไม ?

   -  จะไดความรูนี้มาจากไหน ?

   -  จะใชเวลานานเทาไหร ?

 ข ผลิตภัณฑหรือบรกิาร  :

  1) อะไรทําใหผลิตภัณฑหรือบริการของเราพิเศษและดึงดูดความสนใจ เราจะแตกตางจากธุรกิจ

   อื่น ๆ ขาดคลายคลึงกันไดอยางไร ?           

  2) เราจะคิดคาบริการเทาไหร ? คนอื่นคิดราคาเทาไหร ? เราคิดวาคนจะยอมจายเทาไหร ? 

   เพื่อไดผลิตภัณฑหรือบริการของเรา

 ค ตลาด    :

  1) เรามีเปาหมายวาใครจะซ้ือผลิตภัณฑหรือบริการของเรา จะทํากําไรไดอยางไร ?             

  2) มีใครอีกที่เรามุงเปาหมายได ?      

  3) ใครคือคูแขงของเรา เราจะทําดีกวาเขาไดอยางไร ?  

  4) ตลาดกําลังเติบโตอยูหรือเปลา ?

  5) มีหลักฐานอะไรท่ีแสดงวามีคนสนใจผลิตภัณฑหรือบริการของเรา ?

 ง การขายและการสงเสริม :

  1) เราจะไปถึงลูกคาของเราและขายสินคาใหเขาไดอยางไร ?     

  2) สถานท่ีดีที่สุดที่จะตั้งธุรกิจของเราอยูที่ไหน ?

 จ การเงิน:

  1) หากน่ีคือธุรกิจที่มีอยูแลว จะทําเงินไดมากเทาไหรในหน่ึงสัปดาห (รายได) จะตองจายมาก

   เทาไหรตอสัปดาหเพื่อจะใหบริการหรือผลิตสินคา (รายจาย) กําไรเทาไหร ?

  2) หากน่ีเปนธุรกิจที่คิดขึ้นใหม เราคาดเดาวาจะหาเงินไดเทาไหรในหน่ึงสัปดาห (รายได) 

   เราจะตองจายเงินมากเทาไหรเพื่อใหบริการหรือทําผลิตภัณฑ (รายจาย) เราคิดวาจะทํากําไร

   ไดมากเทาไหร ในแตละสัปดาห ?

  3) เราคิดวาจะตองจายเงินมากเทาไหรเพื่อจะเริ่มธุรกิจนี้ เรามีแหลงเงินท่ีจะชวยเริ่มธุรกิจได

   หรือไม ?(ครอบครัว เพื่อน เงินกู ฯลฯ)
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 ฉ ความเช่ือแบบคริสเตียนและธุรกิจนี้  :

  1) ธุรกิจนี้จะทําใหพระเจาพอพระทัยไดอยางไร ? เพราะอะไร ?     

  2) ธุรกิจนี้ไดใชสิ่งที่พระเจามอบใหคือ ของประทาน, ทักษะ, และความสนใจ, อยางไรบาง ? 
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การประเมินผลของครู:   
(กิจกรรมใดที่ใชไดผลดี?  กิจกรรมใดที่ใชไมไดผล? ฉันจะเตรียมบทเรียนครั้งตอไปใหดีขึ้นไดอยางไร?)  

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 
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